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Le petit magasin des filles d’ici
Web L'une est nicoise, I'autre hyeéroise. Ces anciennes de I'école de
commerce ont lancé leur « minimall », un e-concept store ouverts aux créateurs

our elles, I'eshopping

est une évidence. Mais

elles ne boudent pas
pour autant le commerce
traditionnel. Elles trouvent
juste le shopping « frés [i-
mité ». Alors elles ont dé-
cidé d'ouvrir leur propre
magasin en ligne et d'ac-
cueillir des créateurs du
monde entier. « Actuelle-
meni, on en a une cinguan-
taine en rayon, ce qui repre-
sente environ 600 référen-
ces » expligue Laura
Governatori. Cette jeune ni-
coise est une ancienne de
I'lPAG (école de commerce)
de Nice, tout comme sa co-
associée Noémie Bauer, ins-

tallée a Hyéres,

Une consommation
de niche

= On a continué notre cursus
a Paris et trés vite on a eu
notre idée en téte. On adore
fa mode, les bons plans, les
trouvailles. On a remarqué
qu'il y avait pas mal de sites
individuels de créateurs, mais
assez peu d'enlilés qui les re-
groupent. C'est comme cela

(Photo Frantz Bouten)

que 'on a créé minimall fr,
notre petit centre commercial
qui déniche des trouvailles

“aux quatre coins du monde. »

Le site est soigné, inspiré,
esthétique. On s'y proméne
a travers cing univers
(femme, bijoux, enfant, mai-
son, objets insolites) et des
créations parfois introuva-
bles ailleurs : des peluches
tricotées par une associa-
tion de femmes au Kenya,
des taies d'oreillers « amou-
reuses » qui font le buzz en
Nouvelle-Zélande, des bijoux
de créatrices locales, des
chaussons pour héhé en
peau faits 4 la main aux
Etats-Unis, des cahiers japo-
nais... = i w'y a pas de fil
conducteur. C'est tout ce qui
nous plait. Ca peut éfre vin-
tage, zen, drile, design. Notre
but est de proposer de jolies
choses, uniques, pas frop ché-
res, et de rapprocher les gens
dans une consommation de

niche ».
S.BEAL
sbeal@nicematin.fr
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Loving Deals : un amour de site

Le site Internet, Loving Deals, spécialisé dans la vente en ligne de produits et services a prix cassés, marque sa diffé-
rence en reversant 3% de son revenu a des associations caritatives.

L‘idée, c'est soyez loving, par-
« 1agez, soyez généreux en vous
faisant plaisir», explique Marion Di
Benedetto, fondatrice de Loving
deals. Aprés avoir créé ce concept
en Australie, la jeune francaise, qui
se définit comme une entrepreneuse
en sériex, exporte |'idée en France,
a ['aide de son amie d'enfance Magali
Selvi, respansable bons plans Sud.
Ces deux nigoises d'origine sont a
la tte d'une jeune équipe dyna-
migue, qui propase toutes sortes
de produits et services & des prix
défiants toute concurrence ; voyages,
parfums, SPA, high-tech... «Nous
essayons de proposer une large
gamme, de maniére locale ou natio-
nales, expliquent-elles. Mais ce qui
fait réellement la différence avec les
concurrents de ce secteur d'activité,

c'est la dimension caritative du site,
«Nous sommes partenaires de trois
associations pour le moment, expli-
guent-elles. Ainsi, 3% des revenus
sont reversés a ces associations.
Sur chaque offre, la donation appa-
rait clairement, et en haut du site
Internet, un compteur fait le bilan
des dons en direct, «Nous nous
limitons & ces trois assodations pour
ne pas éparpiller les dons, préci-
sent les deux jeunes femmes, mais
nous proposerons suivant |'actualité
des participations a d'autres asso-
clations caritativess. Ainsi, lors de
la semaine contre le cancer ou le
sida, des offres spéciales pourront
étre mises en place, «Le but, c'est
vraiment que tout le monde soit
gagnant» candluent les deux jeunes
femmes. (www.lovingdeals. fr)
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